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Nadszedt czas, aby ponownie przyjrze¢ sie wysitkom

w zakresie edukacji ekonomicznej i wiedzy finansowej
oraz uzbroi¢ ludzi w gtebsze myslenie

umiejetnosci potrzebne do oceny nowych i
nieoczekiwanych sytuacji.

Edukacja ekonomiczna i wiedza finansowa od
dawna zajmuja miejsce na liscie rzeczy uznawanych
za dobre dla nas, zaraz obok zdrowego odzywiania i
regularnej aktywnosci fizycznej.1 Ale badzmy
szczerzy. Wiekszo$¢ z nas nie zrezygnuje z bekonu i
nie wspina sie na bieznie, chyba ze do$wiadczymy
kryzysu zdrowotnego, ani tez nie zaczniemy powaznie
studiowac ekonomii i poznawac tajnikéw kredytu
konsumenckiego, jesli nie dostrzezemy
natychmiastowej poprawy. i pilna potrzeba.

Badanie za badaniem pokazuje, ze wiekszos¢
Amerykandéw nie wie tyle, ile powinna o podstawowych
pojeciach ekonomicznych i podstawach zarzadzania
pieniedzmi, a mimo to inicjatywy w zakresie
umiejetnosci finansowych i edukacji ekonomicznej
czesto nie wychodzg daleko poza etap rozméw2.
Sciste budzety i ograniczenia czasowe uniemozliwiaja
im przedostanie sie do gtéwnego nurtu edukacji.

Prostsze czasy

Poza tymi oczywistymi barierami jest co$, do czego
wiekszos¢ ludzi niechetnie przyznaje sie publicznie:
w przesztosci formalne szkolenie w zakresie wiedzy
finansowej i zasad ekonomicznych nie byto tak
naprawde konieczne. W drugiej potowie XX wieku
warunki byly takie, ze wiekszo$¢ Amerykanéw byta
w stanie przetrwac¢, a nawet prosperowac, pomimo
minimalnej wiedzy z zakresu ekonomii i niewielkiego
lub Zzadnego przeszkolenia w zakresie zarzadzania
swoimi finansami.

Wybory gospodarcze i finansowe byty coraz mniej
ztozone.

Wezmy przyktad ubiegania sie o kredyt
hipoteczny na dom. W latach 1960, a nawet 1990,
proces sktadania wnioskéw maégt by¢ przerazajacy
dla kupujacego po raz pierwszy, ale byt dos¢ prosty,
zdefiniowany przez tradycje i regulacje rzagdowe.
Kupcy musieli przyjechac
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wptacajac znaczna zaliczke —

czesto 20 procent, a ich miesieczne wptaty nie mogty
przekracza¢ pewnego procentu dochodéw.
Kredytodawcy trzymali sie nawet osobliwej praktyki
sprawdzania dochodéw i statusu zatrudnienia
pozyczkobiorcy. Pozyczki nie dostawat kazdy, kto nie
miat wktadu wtasnego lub nie spetniat wymogoéw
dochodowych. To byto takie proste.

W pewnym sensie mtodemu cztowiekowi fatwiej
byto tez unikng¢ wpadnigcia w putapke zadtuzenia
konsumenckiego. Banki byty mniej sktonne oddawac¢
karty kredytowe w rece 20-latkéw, a pozyczki
edukacyjne byly na tyle mate, ze mozna je byto sptaci¢
w rozsgdnym terminie, zanim kolejne pokolenie
pojdzie na studia. Nieformalne spoteczne tabu
zabraniajgce wydawania, pozyczania lub nadmiernej
konsumpcji zapewniaty dodatkowg warstwe
powsciagliwosci. ,Nie pobieraj optat za Swieta Bozego
Narodzenia!” byta powszechnie akceptowang
maksyma finansowej madrosci ludowej. A w kazdej
rodzinie byt przynajmniej jeden cztonek, ktéry przezyt
Wielki Kryzys i ktérego misjg zyciowa byto
przypominanie wszystkim w poblizu, ze dobre czasy

nie trwajg wiecznie.

Dzisiejsza rzeczywistos¢

Jednak realia $wiatowej gospodarki XXI wieku
znacznie réznig sie od realidw Ameryki z potowy XX
wieku. Gdzie$ po drodze miejsca pracy staty sie mniej
bezpieczne, transakcje finansowe staty sie bardziej
skomplikowane, a Amerykanie zdecydowali, ze
gospodarka dziata najlepiej, gdy rzad ,schodzi z
drogi” i pozwala rynkom funkcjonowac przy
minimalnych regulacjach. W coraz wigkszej liczbie
decydowali$my sie takze zrzuci¢ wiezy ostroznosci,
samodyscypliny i samozaparcia. Stara etyka
Wykorzystaj to, zuzyj, spraw, by to wystarczyto, albo
obejdz sie bez!" ustgpit miejsca ,Kupuj do upadtego!”

W rezultacie jest obecnie mniej zabezpieczen i

ograniczen, ktére chronig nas przed nami samymi i
innymi. Nasz $wiat stat sie Swiatem samoobstugi, w

ktérym zwrot ,Kupuijacy,

strzec sie!" nabrato nowego znaczenia.

To prawda, ze niedawny kryzys finansowy
sktonit kredytodawcéw do zaostrzenia standardéw,
ale nie wiadomo, jak dtugo potrwa ich ostroznos¢. I
tak, Kongres zareagowat na kryzys, tworzac Biuro
Ochrony Finanséw Konsumentéw, ale okaze sie,
jaka rzeczywistg wtadze i wptyw bedzie w stanie

sprawowac CFPB.

W kazdym razie umiejetno$¢ podejmowania
rozsgdnych decyzji finansowych i zdolno$¢ rozumienia
podstawowych koncepcji ekonomicznych staty sie
niezbednymi umiejetnosciami przetrwania.
Nauczyciele, rodzice i politycy w duzej mierze zgadzaja
sie co do potrzeby pomagania wiekszej liczbie oséb
w zdobywaniu tych umiejetnosci. Ale poza tym
konsensus jest trudniejszy do osiggniecia.

Zwolennicy wiedzy finansowej chcg skupic sie
na pomaganiu ludziom w nauce dokonywania
wyboréw finansowych, ktére doprowadzg do madrego
korzystania z pieniedzy i budowania bogactwa. Ktadg
takze nacisk na umiejetnosci i szkolenia, ktére
pomoga konsumentom unikng¢ putapek rynkowych.
Jednak nie zawsze sg zgodni co do tego, czego uczy¢
i jak najlepiej tego uczy¢, ani tez nie wszyscy sg zgodni
co do tego, ile regulacji rzadowych, jesli w ogdle,
jest potrzebnych, aby chroni¢ konsumentéw.

Zwolennicy edukacji ekonomicznej majg swoje
wewnetrzne réznice. Jeden z obozéw opowiada sie
za prostym nauczaniem podstawowych pojec
ekonomicznych. Inny promuje zalety przedsiebiorczosci.

Inni wykorzystaliby edukacje ekonomiczng do

realizacji okreslonego programu: wolny handel jest
dobry (lub zly), regulacje rzadowe sg dobre (lub zte),
wyzsze podatki, nizsze podatki - jakkolwiek to
nazwac, i sg za... lub przeciw.

Ktére podejscie jest najlepsze? By¢ moze lepiej
na razie odtozy¢ to pytanie na bok.

Ponowna wizyta Alfreda Marshalla

Zamiast spedza¢ nadmierng ilo$¢ czasu i energii na
debatowaniu nad kwestia, ktéra nie ma prostego
rozwigzania, lepiej bytoby przyja¢ poglad Alfreda
Marshalla, ktéry



przez Boba Jabaily'ego

Bank Rezerwy Federalnej w Bostonie

postrzegat ekonomie jako nauke o ludzkosci ,w zwyktych
sprawach zyciowych”. Marshall popadt w nietaske w
potowie XX wieku , ale jego stowa doskonale nadajg
sie na kotek, na ktérym mozna zawiesic liczne kapelusze

noszone przez nauczycieli ekonomii i finanséw.

Najwigkszg szansg na zapewnienie skutecznej
edukacji ekonomicznej i finansowej moze by¢ pomaganie
ludziom w tworzeniu powigzarn miedzy ekonomig a
zwyktymi sprawami zyciowymi - powigzan, ktére
obejmuja zdolnos$¢ do podejmowania rozsgdnych
decyzji finansowych, budowania bogactwa, bezpiecznego
radzenia sobie z zagrozeniami rynku i oceni¢ coraz
bardziej ztozone decyzje polityczne, przed ktérymi
stoimy jako obywatele.

Jednak w dobie zwiekszonej presji czasu i
ograniczonych zasobdw, jak i gdzie mamy postepowac?

Pod pewnymi wzgledami wiedza finansowa moze
wydawac sie fatwiejsza do sprzedania i lepiej
dopasowana do obecnych niespokojnych czaséw.
Potrzeba jest natychmiastowa i oczywista. Kazdy, kto
odwazy sie wej$¢ na rynek - mtodzi, w Srednim wieku
i starsi - powinien wiedzie¢ jak najwiecej o zarzadzaniu

pieniedzmi i madrym korzystaniu z kredytéw.

Ale czy to wystarczy? Czy zycie gospodarcze nie
polega na czyms$ wiecej niz tylko ,zarabianie i wydawanie”?
Jesli ludzie naucza sie jedynie madrze robié¢
zakupy i rozsadnie zarzadza¢ pieniedzmi, kiedy wszystko

zostanie powiedziane i zrobione, bedg niczym wiecej

niz inteligentnymi, wygodnymi finansowo konsumentami.

Jesli natomiast naucza sie wykorzystywa¢ ekonomie
jako podstawe do analizy otaczajacego ich $wiata, beda

madrymi i wygodnymi finansowo obywatelami.

Jesli na przyktad ktos im powie, ze protekcjonizm
jest odpowiedzig na ich niepewno$¢ zwigzang z
globalizacja, beda w stanie oceni¢ prawdziwy koszt
wspierania przemystu, ktéry moze by¢ przestarzaty lub
nieefektywny. Lub gdy czasy stang sie trudne i pojawi
sie kto$, kto obiecuje proste rozwigzania, ktére
przywrécg go do ztotego wieku, jakiego nigdy nie byto,

beda wyposazeni

W Boston Fed's Economic Adventure odwiedzajacy uzyskujg dostep do edukacji ekonomicznej, mozliwosci finansowych i

umiejetnosci oceny informacji. Zdjecie: Heidi Furse

stawia¢ whasciwe pytania z pewnym stopniem
sceptycyzmu.

Oczywiscie istniejg granice tego, co edukacja
ekonomiczna i finansowa moze osiggna¢. Ostatecznym
celem nie jest przeksztatcenie kazdego w wyszkolonego
ekonomiste lub certyfikowanego planiste finansowego,
ale raczej zapewnienie obywatelom podstawy do
podejmowania swoich decyz;ji.
wiasne oceny.

Ogédlnie rzecz biorac, jesli wysitki w zakresie
wiedzy finansowej i edukacji ekonomicznej zakorczg

sie sukcesem, umozliwig one obywatelom:

1. Ocen prawdziwy koszt czego$, niezaleznie od tego,
czy jest to produkt konsumencki, instrument

finansowy, czy polityka rzadu.
2. Zobacz powigzania pomiedzy dziataniami i

wyniki.

3. Znajdz sprzedawce oleju wezowego, ktéry sprzedaje
LWspaniatg oferte”, ktéra jest zbyt piekna, aby mogta
by¢ prawdziwa... lub pozornie proste rozwigzanie

ztozonego problemu spotecznego.

Stoimy przed trudnymi wyborami gospodarczymi
i finansowymi, ktére wymagaja wiekszego poziomu
wyrafinowania ze strony naszych obywateli.
Podstawowa znajomo$¢ ekonomii i finanséw osobistych
nie tylko poprawi naszg zdolnos¢ do funkcjonowania na
rynku i budowania bogactwa na przysztos¢, ale takze
pomoze nam rozsadnie zaangazowac sie - jako wyborcy,
podatnicy i konsumenci - w najwazniejsze problemy

naszych czaséw .

’ Prawa autorskie do tego artykutu dotyczgcego spotecznosci i bankowosci posiada Bank Rezerwy Federalnej w Bostonie. Wyrazane poglady niekoniecznie sg
pogladami Banku lub Systemu Rezerwy Federalnej. Kopie artykutéw mozna pobra¢ bezptatnie pod adresem www.bos.frb.org/commdev/c&b/index.htm.

Bob Jabaily jest redaktorem i cztonkiem zespotu ds.
edukacji ekonomicznej w Departamencie Spraw
Publicznych i Spotecznych Banku Rezerw Federalnych

w Bostonie.

Przypisy koricowe

! Znajomos¢ finanséw koncentruje sie gtéwnie na wiedzy
i pojeciach, ktére kazdy z nas powinien zna¢, aby
skutecznie zarzadzac pieniedzmi i budowa¢ bogactwo.
takie rzeczy, jak mechanika odsetek sktadanych,
podstawy inwestowania, ostrozne korzystanie z kredytu.
Znajomos¢ ekonomii dotyczy bardziej tego, jak wszyscy
funkcjonujemy na rynku lub, jak to opisat Alfred
Marshall, ,w zwyktych codziennych sprawach”.

By¢ moze najbardziej podstawowa zasada ekonomii
dotyczy niedoboru i wyboru - faktu, ze sg ograniczone
lub skoriczone zasoby wptywajg na dokonywane przez nas wybory
jako jednostki i jako spoteczerstwo. W ostatnich latach
pojawit sie kolejny termin - ,zdolno$¢ finansowa”.
Odnosi sie do zdolnosci danej osoby do efektywnego
wykorzystania wiedzy i koncepcji zwigzanych ze
znajomoscia finanséw.

2 ponizsze badania to tylko trzy sposréd wielu, ktére
wskazujg, ze wigkszos¢ Amerykanéw nie wie tyle, ile
powinni zna¢ podstawowe pojecia ekonomiczne i
podstawy zarzadzania pieniedzmi: Mozliwosci finansowe
w Stanach Zjednoczonych, Edukacja dla inwestoréw FINRA
Fundacja, 2009, http://www.finrafoundation.
org/resources/research/p120478; Znajomos¢ finanséw
mtodych dorostych Amerykanéw, Koalicja Jump$tart na
rzecz kompetencji finansowych osobistych, 2008, http://
www.jumpstart.org/survey.html; i co amerykanskie
nastolatki i dorosli wiedzg o ekonomii,

Rada Edukacji Ekonomicznej, 2005,

http://www.councilforeconed.org/cel/results.php.
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